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Тарабановський П. П. Теоретичне обґрунтування державно-приватного партнерства  
як інструменту стимулювання кредитування сільськогосподарських виробників

Спільні аграрні бізнес-проєкти, реалізовані на основі державно-приватного партнерства, відкривають шлях до виходу на світові фінансові ринки 
та сприяють активному залученню іноземних інвестицій у сільське господарство. Інструменти такого партнерства відіграють важливу роль 
у розвитку сільських територій, оскільки стимулюють фінансову взаємодію, розширюють можливості доступу до капіталу та сприяють по-
жвавленню сільських фінансових ринків. Однак ціннісні орієнтири та інтереси держави, банківських установ і аграрних виробників можуть не 
лише суттєво відрізнятися, а й бути взаємовиключними. Тому ефективній партнерській взаємодії має передувати узгодження ключових аспек-
тів проєктів, що забезпечить узгодження економічних цілей і завдань усіх сторін. В Україні на сьогодні відсутні приклади успішного впровадження 
ключових проєктів державно-приватного партнерства (ДПП) у сфері аграрного виробництва, що зумовлює необхідність проведення ґрунтовних 
наукових досліджень з метою формування ефективного механізму взаємодії між державою та бізнесом. Такий механізм має сприяти інтеграції 
агропромислового комплексу країни до європейського економічного і технологічного простору. У представленій науковій статті здійснено сис-
тематичний огляд теоретичних засад державно-приватного партнерства, виокремлено основні етапи його розвитку, а також застосовано 
методи бібліометричного аналізу для структуризації та оцінювання наявного наукового доробку з обраної тематики. На основі проведених 
досліджень доведено, що ДПП виступає результативною формою реалізації інфраструктурних проєктів у таких галузях, як громадська інфра-
структура, морський транспорт, охорона здоров’я, освіта, агросектор тощо. У статті визначено ключові перспективні напрями подальших 
наукових розвідок, зокрема оптимізацію співвідношення вартості та якості інноваційних технологій, розвиток розумної інфраструктури, удо-
сконалення аграрного виробництва та формування концепції «розумних міст».
Ключові слова: державно-приватне партнерство, освіта, економічна та соціальна інфраструктура, мотивація, сільське господарство, сільсько-
господарські товаровиробники.
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Tarabanovskyi P. P. A Theoretical Substantiation of Public-Private Partnership as a Tool  
for Stimulating Agricultural Producers’ Access to Lending

Joint agrarian business projects implemented based on public-private partnerships open the way to accessing global financial markets and contribute to the 
active attraction of foreign investments in agriculture. The tools of such partnerships play an important role in the development of rural areas, as they stimulate 
financial interaction, expand access to capital, and promote the revitalization of rural financial markets. However, the value orientations and interests of the 
State, banking institutions, and agrarian producers may not only differ significantly but also be mutually exclusive. Therefore, effective partnership interaction 
should be preceded by the alignment of key aspects of the projects, ensuring the alignment of the economic goals and objectives of all parties. Currently, there 
are no examples in Ukraine of successful implementation of key public-private partnership (PPP) projects in the agrarian production sector, which necessitates 
conducting thorough scientific research to develop an effective mechanism for interaction between the government and business. Such a mechanism should 
facilitate the integration of the country’s agro-industrial complex into the European economic and technological space. This scientific article provides a sys-
tematic review of the theoretical foundations of public-private partnerships, highlights the main stages of their development, and utilizes bibliometric analysis 
methods to structure and evaluate the existing scientific contributions on the chosen topic. Based on the conducted research, it has been demonstrated that 
PPP represents an effective form of infrastructure project implementation in such areas as public infrastructure, maritime transport, healthcare, education, 
agri-sector, and more. The article identifies key promising areas for further scientific research, particularly the optimization of the cost-quality ratio of innova-
tive technologies, the development of smart infrastructure, the improvement of agrarian production, and the establishment of the «smart cities» conception.
Keywords: public-private partnership, education, economic and social infrastructure, motivation, agriculture, agricultural producers.
Fig.: 2. Tabl.: 2. Bibl.: 21.
Tarabanovskyi Petro P. – Postgraduate Student of the Department of Finance, Banking and Insurance, Lutsk National Technical University (75 Lvіvska Str., Lutsk, 
43018, Ukraine)
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У контексті сучасних викликів, зокрема необ-
хідності відновлення інфраструктури, зруй-
нованої внаслідок воєнних дій, та потреби 

в модернізації системи надання публічних послуг 
і розвитку міських і сільських територій, питан-
ня формування ефективних механізмів взаємодії 
між державним і приватним секторами набуває 
особливої значущості. Державно-приватне парт-
нерство (ДПП) постає як інструмент, здатний за-
безпечити мобілізацію фінансових, інституційних 
та управлінських ресурсів на різних рівнях управ-
ління. У сфері аграрного виробництва застосуван-
ня ДПП відкриває нові можливості для інтеграції 
до міжнародних фінансових ринків, залучення 
іноземного капіталу та стимулювання розвитку 
сільських територій. Зокрема, інструменти ДПП 
сприяють підвищенню доступності фінансових 
ресурсів, активізації місцевих ринків капіталу й 
формуванню сталої економічної бази для сільсько-
го господарства. Водночас ефективна реалізація 
таких проєктів потребує врахування потенційних 
розбіжностей у пріоритетах і стратегічних цілях 
учасників партнерства – державних органів, фі-
нансових установ та аграрного бізнесу. Отже, до-
сягнення узгодженості інтересів сторін та гармо-
нізація економічних і соціальних завдань є пере-
думовами для формування життєздатних моделей 
державно-приватного співробітництва.

Процеси економічної реконструкції та мо-
дернізації аграрного сектора України вимагають 
комплексного підходу до використання доступних 
фінансових, організаційних і технологічних ресур-
сів. У зв’язку з цим державна політика все частіше 

орієнтується на залучення приватного сектора як 
стратегічного партнера в реалізації пріоритетних 
проєктів, особливо у сферах із високим рівнем ка-
піталомісткості. Державно-приватне партнерство 
(ДПП) дедалі більше розглядається не лише як 
інструмент фінансування, а й як засіб підвищен-
ня ефективності управлінських рішень, зміцнен-
ня інституційної спроможності та диверсифікації 
ризиків. Згідно з міжнародною практикою, моде-
лі ДПП передбачають створення довготривалих 
контрактних відносин між державними інститу-
ціями та приватними компаніями, в межах яких 
останні беруть на себе значний обсяг зобов’язань –  
від проєктування та будівництва до експлуатації 
та технічного обслуговування об’єктів публічної 
інфраструктури [17]. Такий підхід, на відміну від 
традиційного державного фінансування, вимагає 
високого рівня правового, фінансового та управ-
лінського узгодження між партнерами. Накопиче-
ний міжнародний досвід свідчить про різноманіття 
форм ДПП, їхню адаптивність до конкретних со-
ціально-економічних умов, а також про необхід-
ність формування чітких концептуальних основ 
для ефективного використання цього інструменту 
в умовах України.

У науковій спільноті спостерігається значне 
розмаїття підходів, класифікацій, визначень 
і практичних моделей з питань державно-

приватного партнерства. ДПП визнається склад-
ним і багатовимірним явищем, що зумовлює його 
дослідження з різних теоретичних і прикладних 
позицій. Учені приділяють велику увагу вивчен-
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ню ДПП у контексті різних галузей і функціональ-
них напрямів, зокрема управління відходами [16], 
оцінювання ризиків [19], організації процедур за-
купівель і контрактування [20] та інших. Такий 
міждисциплінарний підхід свідчить про зростання 
наукового інтересу до теми ДПП і необхідність по-
дальшого її осмислення з урахуванням національ-
них і галузевих особливостей.

Серед українських науковців питання кон-
цептуалізації сутності державно-приватно-
го партнерства (ДПП) і його впроваджен-

ня в різні сфери соціально-економічного життя 
є предметом численних досліджень. Зокрема,  
І. Брайловський [2] зосередив увагу на організацій-
но-економічних, інституційних та методичних за-
садах формування та реалізації ДПП. 

Науковий колектив під керівництвом Т. Єфи-
менко [4] ґрунтовно досліджував роль партнерства 
між державою та приватним сектором у системі 
державного регулювання економіки.

Значний внесок у розроблення стратегічних 
засад ДПП в агропромисловому комплексі України 
зробили І. Косач і С. Журман [6], які проаналізува-
ли особливості впровадження партнерських моде-
лей у сільському господарстві.

С. Майстро [7] інтерпретує ДПП як ключовий 
інструмент досягнення сталого соціально-еконо-
мічного розвитку регіонів.

А. Близнюк і О. Толстенко [1] розглядають 
інститут ДПП як ефективний механізм урегулю-
вання суспільних суперечностей, запобігання со-
ціальним конфліктам і підтримки стабільності на 
макрорівні. 

Як вважають К. Павлюк і М. Павлюк, держав-
но-приватне партнерство являє собою «систему 
відносин держави та бізнесу, яка широко викорис-
товується як інструмент національного, міжнарод-
ного, регіонального, міського, муніципального, еко-
номічного і соціального розвитку» [9]. Цю позицію 
розвиває О. Васильєва [3], яка поглиблено аналізує 
потенціал застосування ДПП у соціальній сфері.

Розбіжність у трактуванні державно-приват-
ного партнерства (ДПП) вказує на відсутність єди-
ного концептуального підходу до визначення його 
ролі в соціально-економічному розвитку суспіль-
ства. Це створює підґрунтя для подальших науко-
вих досліджень, зокрема з урахуванням динаміки 
міждисциплінарного підходу. 

Дана стаття присвячена бібліометричному 
аналізу наукової літератури за останні 50 років.  
У процесі збору інформації застосовано різнома-
нітні варіації ключового терміна «державно-при-
ватне партнерство», що дозволило проаналізувати 
велику кількість наукових джерел у таких галузях, 

як соціальні науки, інженерні дисципліни, економі-
ка, сільське господарство тощо.

Метою цієї наукової статті є дослідження 
еволюції державно-приватного партнерства та 
здійснення системного огляду наукових підходів 
до його інтерпретації для формування цілісного 
уявлення про концептуальні засади розвитку цієї 
форми співробітництва. Для реалізації поставленої 
мети у статті окреслено й вирішено такі завдання:
 виокремити ключові етапи формування та 

структурні елементи моделі ДПП;
 проаналізувати основні напрями застосу-

вання державно-приватного партнерства, 
відображені в сучасній науковій літературі;

 обґрунтувати ефективність використан-
ня інструментів ДПП у межах механізмів 
стимулювання кредитної активності щодо 
сільськогосподарських виробників.

З метою досягнення поставленої в дослідженні 
мети в роботі застосовано бібліометричний 
метод аналізу. Емпіричну базу дослідження ста-

новлять дані, отримані з міжнародної наукометрич-
ної платформи Scopus. Для обробки та візуалізації 
інформації використано спеціалізоване програмне 
забезпечення VOSviewer (версія 1.6.19), що дозволи-
ло виявити ключові наукові тренди та взаємозв’язки 
у сфері державно-приватного партнерства. Додат-
ково, за допомогою методів системного аналізу та 
порівняльного підходу, здійснено оцінку динаміки 
публікаційної активності, що сприяло формуванню 
узагальненого уявлення про основні закономірності 
розвитку ДПП у науковому просторі.

Для обґрунтування доцільності застосування 
інструментів державно-приватного партнерства в 
механізмі мотивації кредитування сільськогоспо-
дарських товаровиробників застосовано методи 
узагальнення, аналізу та синтезу.

Для вироблення напрямів зміцнення мотива-
ційної складової взаємодії держави з приватними 
інвесторами, банками, сільськогосподарськими 
товаровиробниками застосовано методи порів-
няння та екстраполяції.

Аналіз сучасних підходів до еволюції держав-
но-приватного партнерства доцільно розпочати з 
країни, де цей термін уперше набув практичного 
застосування, – Сполучених Штатів Америки. Іс-
торичну динаміку розвитку концепції ДПП можна 
умовно структурувати за чотирма основними ета-
пами, що представлені в табл. 1.

Як свідчать дані, наведені в табл. 1, активне 
поширення державно-приватного партнерства 
(ДПП) спостерігається, передусім, із 1970-х років. 

Однією з визначальних переваг застосування 
бібліометричного аналізу є можливість здійснення 
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Таблиця 1

Етапи становлення та розвитку державно-приватного партнерства у США

№ 
з/п Період Назва етапу Характеристика етапів

1 Середина ХІХ століття –  
до 1890-х років

Патронажне 
партнерство

У цей період формуються перші неформальні зв’язки 
між бізнесом і політичною владою. Лояльність до партій 
винагороджувалася матеріально, що сприяло появі по-
літично мотивованого патронажу та неявних форм дер-
жавно-приватної співпраці

2 З 1890-х до 1940-х років Бустерне  
партнерство

Поширення індустріалізації та віра в ефективність уряду 
як інструменту загального блага сприяли активнішому 
залученню бізнес-еліт до міського планування. Зіткнув-
шись із новими викликами, інвестори почали співпрацю-
вати з місцевою владою для підтримки міського розвитку

3 З 1940-х років  
до 1970-х років

Реабілітаційне 
партнерство

У відповідь на економічні загрози політичні та бізнес-
еліти ініціювали створення агентств реконструкції, які 
викуповували занедбану землю для подальшої передачі 
приватному сектору. Відновлення інфраструктури спри-
яло зростанню приватних інвестицій і податкових над-
ходжень, водночас посилюючи взаємодію між державою 
та бізнесом

4 Початок 1970-х років –  
кінець 1990-х років

Партнерство 
зростання 

У відповідь на спротив з боку бізнесу та місцевих громад 
до перепланування партнерства почали орієнтуватися 
на ширший спектр соціально значущих проєктів – від 
житла та паркінгів до освітніх і економічних ініціатив. 
Участь почали брати компанії зі сфери стратегічного пла-
нування, міжнародних відносин і розвитку, позиціоную-
чи себе як ключових партнерів у реалізації комплексних 
міських трансформацій

Джерело: складено автором на основі [15; 18; 21].

кількісного дослідження ключових слів, зазначе-
них авторами наукових публікацій. Згідно з отри-
маною вибіркою, загальна кількість ключових слів 
становить 34 146 записів, серед яких домінують 
різні термінологічні варіації поняття «державно-
приватне партнерство». Як показано в табл. 2, су-
купність варіантів цього терміна, відсортованих за 
частотою вживання, охоплює 8 337 записів.

Для глибшого опрацювання кількісних даних 
і візуалізації семантичних зв’язків між поняття-
ми на рис. 1 наведено карту кореляцій ключових 
слів, де вузли репрезентують окремі терміни, а 
лінії відображають ступінь їхньої спільної при-
сутності в публікаціях. Застосований аналіз спіль-
ної повторюваності дає змогу виявити структуру 
взаємозв’язків між ключовими словами шляхом 
оцінки частоти їх одночасного вживання. Загаль-
ний обсяг вибірки становить 34 146 термінів, при 
цьому пороговим значенням для включення до 
аналізу обрано мінімум 100 входжень для кожно-
го терміна, що дозволило виокремити підмножи-
ну зі 108 релевантних ключових слів. Такий підхід 
забезпечує як вищу достовірність результатів, так 

і підвищену прозорість та інтерпретативність по-
будованої мережевої візуалізації.

 

Як показано на рис. 1, ключові слова форму-
ють два основні кластери, що відображають 
змістові та концептуальні зв’язки в межах 

тематики державно-приватного партнерства. Пер-
ший кластер, своєю чергою, поділяється на дві під-
групи – А і В – які виокремлені на основі щільнос-
ті термінологічних зв’язків. Відповідно до даних 
табл. 1, терміни «державно-приватні партнерства» 
та «державно-приватне партнерство» є найпоши-
ренішими варіаціями ключового поняття й утво-
рюють ядро груп А (темно-зелений) та В (світло-
зелений) відповідно.

Підгрупа А охоплює терміни, що репрезен-
тують універсальні характеристики моделі ДПП, 
із акцентом на її практичну цінність, зокрема для 
країн, що розвиваються. Основна увага дослідни-
ків у цій групі зосереджена на використанні ДПП 
для реалізації інфраструктурних проєктів.

Натомість підгрупа В акцентує на аспектах 
сталого розвитку в контексті ДПП. Деталізований 



Е
К
О
Н
О
М
ІК

А
	

	Ф
ІН

АН
СИ

, Г
РО

Ш
О

ВИ
Й

 О
БІ

Г 
І К

РЕ
Д

И
Т

403БІЗНЕСІНФОРМ № 5_2025
www.business-inform.net

Таблиця 2 

Частотний розподіл термінологічних варіацій поняття «державно-приватне партнерство»  
у проаналізованій вибірці

№ з/п Термінологічні варіації ДПП Повторення Загальна кількість посилань

1 Державно-приватне партнерство 3926 1369

2 Державно приватні партнерства 2232 894

3 Державно-приватні партнерства 1055 528

4 Державно приватне партнерство 331 178

5 Державні / приватні партнерства 294 167

6 Державно-Приватне Партнерство 253 75

7 Державно-Приватні Партнерства 246 73

 

Рис. 1. Аналіз повторення ключових слів
Джерело: складено автором за допомогою VOSviewer.

аналіз пов’язаної термінології вказує на наявність 
двох провідних напрямів дослідження – економіч-
ної та екологічної стійкості. Економічна складова 
кластера виражена через зв’язки з такими ключо-
вими словами, як «інвестиції», «торгівля», «еко-
номіка», «сільське господарство», «бюджетний 
контроль», «фінанси» тощо.

Аналіз Кластера 1 також свідчить про те, що 
найбільш розвиненими секторами застосування 
державно-приватного партнерства є транспорт, 
міський розвиток і водопостачання – саме ці галузі 
отримали найвідчутніші вигоди від впровадження 
моделей ДПП. Своєю чергою, Кластер 2 фокусу-
ється на соціально орієнтованих аспектах ДПП, де-

монструючи його застосування для вирішення за-
вдань суспільного розвитку, зокрема в таких сфе-
рах, як охорона здоров’я та освіта. Ключові слова 
«людина», «охорона здоров’я», «освіта» тощо під-
тверджують науковий інтерес до ролі ДПП у підви-
щенні якості соціальних послуг.

Результати цього тематичного аналізу відо-
бражено на рис. 2, який ілюструє структуру трьох 
змістовних кластерів у розрізі кількості цитувань, 
що дозволяє оцінити інтенсивність наукового ін-
тересу до окремих напрямів дослідження. 

Аналіз дозволяє визначити наукові плат-
форми, які відіграють провідну роль у поширенні 
знань про державно-приватне партнерство. Візуа-
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Рис. 2. Візуалізація бібліографічних зв’язків між джерелами на основі спільних цитувань (журнали)
Джерело: складено автором за допомогою VOSviewer.

лізовані кластери демонструють групування жур-
налів за тематичною спорідненістю, що свідчить 
про формування стабільного міждисциплінарного 
наукового поля у сфері ДПП. Розмір вузлів відпо-
відає кількості цитувань, тоді як лінії між ними 
відображають інтенсивність спільних згадувань у 
наукових публікаціях. Серед 54 наукових джерел, 
які увійшли до Кластера 1, найбільшу кількість ци-
тувань отримали такі видання: International Journal 
of Project Management (IJPM) – 8412 посилань, 
Journal of Construction Engineering and Management 
(JCEM) – 4669 посилань, і журнал Sustainability 
(Швейцарія) – 3108 посилань. Ці журнали посіда-
ють провідні позиції у формуванні наукової бази 
досліджень державно-приватного партнерства та 
відіграють ключову роль у розвитку відповідної 
наукової дискусії.

Попри те, що бібліометричний аналіз ево-
люції ДПП у межах цього дослідження ба-
зувався виключно на даних із бази Scopus, 

його результати дозволили ідентифікувати пер-
спективні напрями подальших наукових пошуків. 
До таких належать: оптимізація співвідношення 
ціни та якості, впровадження інновацій і техно-
логій, розвиток інтелектуальної інфраструктури, 
формування концептів «розумного» агросектора 
та «розумного» міста.

Деталізований аналіз основних сфер застосу-
вання ДПП у науковій літературі та узагальнення 

результатів бібліографічного огляду спеціалізова-
ної термінології дозволили визначити чинники, 
що детермінують доцільність застосування інстру-
ментів державно-приватного партнерства в меха-
нізмі мотивації кредитування сільськогосподар-
ських товаровиробників.

До таких чинників ми відносимо [12]:
 наявні структурні деформації в системі еко-

номічних відносин між владою, банками та 
аграрним бізнесом призводять до порушен-
ня механізмів рівноваги та ускладнюють 
гармонізацію інтересів зазначених сторін;

 трансформацію економічного простору, зо-
крема домінування приватної форми влас-
ності в агросфері та банківському секторі, 
актуалізує потребу в нових форматах парт-
нерства між владою, приватним бізнесом і 
громадянським суспільством;

 суттєву невідповідність між чинними дер-
жавними фінансовими інструментами пря-
мої участі у приватному аграрному вироб-
ництві та реальними ціннісними орієнтира-
ми банків і аграрних підприємств, які воло-
діють значним фінансовим, організаційним 
і інтелектуальним потенціалом [11];

 збереження державних інструментів стра-
тегічного регулювання з одночасною потре-
бою підвищення їх ефективності, що мож-
ливо за умов активнішої співпраці з приват-
ним аграрним бізнесом, зокрема з метою 
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раціоналізації використання бюджетних 
ресурсів [14];

 багатовимірні вигоди та переваги, які за-
безпечує державно-приватне партнерство 
в різних організаційних формах, мають по-
зитивний ефект як для держави, так і для 
аграрного бізнесу та суспільства загалом.

Основною метою впровадження інстру-
ментів державно-приватного партнерства 
в механізм банківського кредитування 

аграрного сектора є створення умов для фінансу-
вання виробництв, які, попри свою низьку рента-
бельність або високу капіталомісткість, мають сут-
тєве соціальне значення [10]. На відміну від інших 
інструментів підтримки, механізми ДПП характе-
ризуються складною системою взаємодії учасни-
ків, яка відрізняється за мотиваційними установ-
ками та стратегічними пріоритетами. Зокрема, ор-
гани державної влади, банківські установи та сіль-
ськогосподарські товаровиробники орієнтуються 
на різні цілі, що зумовлює необхідність створення 
дієвих координаційних механізмів для забезпечен-
ня ефективності спільних проєктів [5]. 

У межах використання інструментів держав-
но-приватного партнерства держава зацікавлена в 
розширенні спектра, збільшенні обсягів та підви-
щенні якості фінансових послуг, які банки надають 
сільськогосподарським товаровиробникам. Це від-
повідає реалізації як внутрішніх соціально-еконо-
мічних, так і зовнішніх інституційних завдань дер-
жавної політики. Зі свого боку, банківські установи 
орієнтуються не лише на максимізацію прибутків, 
але й на забезпечення стабільного та передбачува-
ного доходу шляхом фінансування життєздатних і 
довгострокових проєктів. Усі сторони партнерства –  
держава, банки та аграрні виробники – мають 
власні стратегічні пріоритети, однак їх об’єднує 
прагнення до досягнення сталих результатів і під-
вищення ефективності взаємодії в межах реалізації 
спільних ініціатив.

У контексті реалізації державно-приватного 
партнерства можна виокремити два рівні завдань – 
зовнішні та внутрішні. Зовнішні завдання відобра-
жають потребу в задоволенні суспільних інтересів, 
які формуються та артикулюються на політичному 
й адміністративному рівнях. Вони зосереджені на 
досягненні соціально значущих результатів, зокрема 
через підвищення доступності фінансових послуг, 
підтримку розвитку аграрного сектора та забезпе-
чення економічної стійкості сільських територій.

Внутрішні завдання пов’язані з прагненням 
до фінансової результативності, зокрема через 
ефективне використання інформаційних ресурсів 
щодо функціонування ринку капіталу, ділових ком-

петенцій агровиробників, а також залучення інвес-
тицій для скорочення державних витрат [13].

З іншого боку, ціннісні орієнтири банків, при-
ватних інвесторів та сільськогосподарських това-
ровиробників у структурі партнерства зводяться 
до досягнення фінансової стабільності, зростання 
прибутковості та розширення масштабів діяльнос-
ті. Основними пріоритетами для них залишаються 
зниження та розподіл ризиків, підвищення конку-
рентоспроможності, зміцнення позицій на ринку, 
а також формування позитивного іміджу через 
участь у ініціативах сталого розвитку сільських 
територій і взаємодію з державними структурами.

Зміцнення мотиваційної складової взаємо-
дії між державою, приватними інвесторами, 
банками та сільськогосподарськими товаро-

виробниками в межах державно-приватного парт-
нерства може бути забезпечене через впроваджен-
ня низки фінансових та інституційних інструмен-
тів [8], серед яких:
 емісія цільових аграрних облігацій, забез-

печених державними гарантіями, а також 
державних позик, орієнтованих на підтрим-
ку стратегічно важливих аграрних проєктів;

 надання позабюджетних гарантій, включно 
з можливістю перегляду тарифів, пролон-
гації термінів договорів у випадках нестачі 
фінансових потоків для забезпечення своє-
часного повернення інвестицій;

 запровадження механізмів спільного бага-
токанального фінансування, зокрема у фор-
мі прямого фінансування, участі держави в 
капіталі або видачі гарантій для реалізації 
особливо значущих проєктів;

 зниження фінансових ризиків приватного 
сектора шляхом державного страхування, 
субсидування кредитів або викупу боргів за 
проєктами, що мають високу соціальну або 
економічну значущість;

 надання інвесторам або банкам права роз-
порядження земельною орендою як додат-
кової гарантії при здійсненні масштабних 
інвестицій у агросферу;

 залучення фінансових ресурсів пенсійної 
накопичувальної системи до фінансуван-
ня інституційних або інфраструктурних 
об’єктів аграрного призначення.

ВИСНОВКИ
У результаті проведеного дослідження вста-

новлено, що тісна кооперація між державою, при-
ватними інвесторами, банківськими установами 
та сільськогосподарськими товаровиробниками є 
ключовим чинником залучення додаткового капі-
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талу в аграрний сектор. Такий формат партнерства 
забезпечує інтеграцію фінансових ресурсів держа-
ви з інноваційними рішеннями та управлінськими 
підходами приватного бізнесу, що, своєю чергою, 
сприяє підвищенню ефективності використання 
доступних фінансово-економічних ресурсів.

У статті уточнено фундаментальні принципи 
та ключові етапи розвитку державно-приватного 
партнерства (ДПП), що дозволило проаналізува-
ти його історичну еволюцію як бізнес-моделі. На 
основі проведеного бібліометричного аналізу іден-
тифіковано основні напрями досліджень та наукові 
видання, які відіграють провідну роль у формуван-
ні академічного дискурсу щодо застосування ДПП. 
Отримані результати підтверджують міждисциплі-
нарний характер концепції та її широке застосу-
вання в різних сферах економічної діяльності, зо-
крема в аграрному секторі.

Інструменти державно-приватного партнер-
ства, інтегровані в механізм мотивації банківсько-
го кредитування сільськогосподарських товарови-
робників, мають потенціал для оперативного вирі-
шення проблеми обмеженості кредитних ресурсів 
у аграрному секторі. Вони сприятимуть активізації 
соціально-економічного розвитку сільського гос-
подарства шляхом об’єднання ресурсів і зусиль 
держави, банківських інституцій, інвесторів та 
аграрного бізнесу. При цьому мотиваційна модель 
має бути чітко зорієнтована на реалізацію суспіль-
но значущих завдань, зокрема – покращення умов, 
якості та доступності фінансових послуг для агро-
виробників.

У перспективі результати даного дослідження 
можуть служити основою для розроблення цільо-
вої науково-практичної програми, здатної струк-
турувати подальші дослідження у сфері державно-
приватного партнерства, з урахуванням актуаль-
них викликів і трендів.                   
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У статті розглянуто наукову проблему формування ефективного підходу до оцінки ринкової вартості бізнес-проєктів у сфері децентралізо-
ваних фінансів (DeFi), що стрімко розвивається в межах цифрової економіки. Проаналізовано обмеження застосування традиційних фінансових 
методів оцінювання, зокрема моделі дисконтованих грошових потоків (DCF) та економічної доданої вартості (EVA), які втрачають свою ре-
левантність у DeFi-контексті через нестабільність грошових потоків, відсутність централізованої звітності та специфічну структуру при-
бутковості токенізованих активів. З метою подолання зазначених обмежень у дослідженні запропоновано нову мультифакторну модель, що 
об’єднує класичні фінансові індикатори з ключовими токеномічними метриками: загальною заблокованою вартістю активів (TVL), утилітарною 
функцією токена в системі управління (governance utility), структурою стимулювання ліквідності (liquidity mining incentives), а також розподілом 
токенів у часі (vesting schedules). Проведено емпіричну перевірку ефективності моделі шляхом побудови множинної лінійної регресії на основі даних 
20 провідних DeFi-проєктів за 2023–2024 роки. Отримані результати засвідчили високу статистичну значущість включених токеномічних змін-
них (p < 0,01) та високу пояснювальну здатність моделі (коефіцієнт детермінації R? = 0,92), що підтверджує її ефективність для прогнозування 
ринкової капіталізації цифрових активів. Доведено, що саме токеномічні характеристики мають вирішальний вплив на вартість DeFi-проєктів, 
тоді як традиційні індикатори (DCF, EVA) є другорядними або малозначущими через зміну природи вартості у Web3-економіці. Запропонована 
модель дозволяє створити обґрунтовану методику стратегічного аналізу інвестиційної привабливості децентралізованих платформ, зокрема 
з боку DAO-організацій, венчурних фондів і аналітичних агентств.
Ключові слова: токеноміка, ринкова вартість, децентралізовані фінанси (DeFi), оцінка активів, цифрові активи.
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